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DOGADAUJI

\: megatrend

Lude ili (samo)
hrabre ideje

ONFERENCIJE

Partnering with Ideas: Poslovna
analitika vec je u buducnosti

Na sada vec tradicionalnoj konferenciji ‘Partnering with Ideas’, koju organizira
tvrtka Megatrend poslovna rjesenja, i ove su godine predstavljene nove ideje i
svjetski trendovi za poboljSanje postojecih sustava za poslovnu analitiku

ko sedamdeset sudionika bilo je na za-
nimljivim predavanjima iz poslovne
analitike i planiranja te na predstavljanju
novih ideja za poboljsanje sustava za po-
slovnu analitiku na konferenciji ‘Partnering with
Ideas’, koju tradicionalno organizira tvrtka Mega-
trend poslovna rjeSenja. Ove godine odrzana je polo-
vinom ozujka u zagrebackom hotelu Dubrovnik.
Tijekom konferencije odrzana su Cetiri predavanja,
na kojima je sudjelovalo petero izlaga¢a, mahom
konzultanata i poslovnih savjetnika. Svaki od njih
specijalizirao se za konkretno podrudje i pokusao
zadrzati pozornost okupljenih partnera iz poslovnog
svijeta prikazujuéi im novosti u podrucju poslovnih
rjeSenja. Prvo su predstavljeni IBM-ov sustav Co-
gnos i rjeSenja zasnovana na superra¢unalu Wat-
sonu, koje na dlanu nudi veoma naprednu tehnolo-
giju dostupnu i onima s tek osnovnim tehni¢kim
znanjima. Uslijedilo je predavanje o poslovnom pla-
niranju i vaznosti drzanja koraka s modernim tren-
dovima u poslovnom planiranju ako zelite da vasa
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kompanija ide kao dobro podmazani stroj bez ob-
zira na vanjske okolnosti. U Cetvrtoj i posljednjoj
prezentaciji rijec je bila o optimizaciji kao nuznom
preduvjetu za veéu efikasnost poslovnih procesa i
nacinima kako da se postigne upotrebom novih
rjeSenja, koja bi trebala biti na raspolaganju svima
koji su za BI ikad culi.

Jabuka za ideju Predavaci nisu bili jedini koji
su imali nesto za pokazivanje. Organizator se po-
brinuo da i publika na neki na¢in dode do rijeci, tako
da su u pozadini konferencijske dvorane postavljeni
stolovi na kojima su stajale jabuke i opéenite teme ve-
zane uz poslovni svijet. Svaka ideja koju bi sudionici
zapisali 'zaradila’ bi im jednu njutnovsku jabuku.

Danko Sabolovié, poslovni savjetnik za ra¢unovod-
stvo i financije, i Josip Spajié, konzultant za poslovna
rjeSenja iz tvrtke Megatrend poslovna rjesenja, odr-
zali su predavanje ‘IBM Cognos & IBCS® - budué-
nost poslovne komunikacije’. U sklopu predavanja
objasnili su vaznost poslovnih izvjestaja, koji prenose
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jasnu poruku krajnjem korisniku, te predstavili novi
alat za poslovno izvjeStavanje koji je razvila tvrtka
Megatrend poslovna rjesenja unutar IBM Cognos iz-
vjestajnog sustava prema smjernicama najmodernijeg
standarda za poslovnu komunikaciju - IBCS®.

Sustav za analitiku 1BM Cognos, sustav za
poslovnu analitiku, u tandemu s IBCS-om, prijed-
logom za internacionalni standard poslovne komu-
nikacije, nudi korisniku brzi i efikasniji na¢in izrade
poslovnih izvjestaja, koji su i vizualno jasniji. Za cilj
ima ubrzati izradu izvjestaja mjerenu u $to manjem
broju klikova miSem i omoguéiti rad poslovnih iz-
vjestaja i nevi¢nima, tzv. light userima, da bi time
cijeli proces bio manje mukotrpan, porucili su Sa-
bolovi¢ i Spajié.

- Izvjestaji koji su napravljeni u skladu sa stan-
dardom IBCS-a mnogo su jasniji i omogucéuju mnogo
laksi uvid u bitne informacije veé na prvi pogled —
istaknuli su Sabolovié i Spajié.

Jelena Skalec, Analytics Technical Sales iz IBM-a,
predstavila je u sklopu predavanja "Watson Analytics:
Getbusiness insights in minutes’ moguénosti koje ko-
gnitivna rjeSenja zasnovana na IBM-ovu superracu-
nalu Watsonu mogu donijeti poslovnim analiti¢arima
te prikazala prednosti i jednostavnost koristenja na
demonstracijskim primjerima. Demonstracija Wat-
sona 'u akeiji’ sa stvarnim podacima pokazala je ko-
liko je jednostavno koristiti se tim veoma naprednim
sustavom, namijenjenim upravo onima koji su spremni
ukljuéiti pristup ‘u¢ini sam’ u poslovnu analitiku.

Poslovno planiranje Sanja Terziev, konzul-
tantica za poslovna rjeSenja iz tvrtke Megatrend po-
slovna rjesenja, prenijela je dio svojeg bogatog isku-
stva s nekih od najvaznijih projekata iz sfere po-
slovnog planiranja u predavanju ‘Planiranje je uvijek
u modji’. Osim za najnovije modne trendove, saznali
smo i za najnovije trendove alata iz svijeta planiranja.
Prezentacijski dio dogadaja zakljucio je Marko Do-
brinié¢, konzultant za poslovna rjeSenja iz tvrtke Me-
gatrend poslovna rjeSenja, svojim predavanjem 'Op-
timizacija poslovanja’. Objasnio je brojne primjene
optimizacije koji se mogu naéi u gotovo svim podruc-
jima poslovanja te istaknuo uspjesna poduzeca koja
su svoju kompetitivnu prednost postigla uspjesno pri-
mjenjujudi optimizaciju u svom poslovanju.

Marko Dobrini¢ govorio je o CPLEX-u, nagradi-
vanom IBM-ovom optimizacijskom softveru ¢ije
su implementacijske moguénosti raznolike koliko
je i sektora u gospodarstvu te je njegova primjena
moguéa na gotovo svim poljima, od komunikacije,
distribucije, financija, industrije pa ¢ak do javne
uprave te gotovo uvijek vodi do poboljsanja po-
slovnih rezultata, zakljucio je.

U Megatrendu poslovnim rjeSenjima iznimno su
zadovoljni odazivom i interakcijom sudionika, koja
se ocitovala u predlaganju novih ideja. Najavljuju
sljedecu veliku konferenciju za listopad ove go-
dine kad ¢ée, nadaju se, ne samo ponoviti nego i
nadmasiti broj zainteresiranih sudionika. @
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Konferencija je

postala mjesto

razmjene ideja i
prijedloga

- Ove smo godine bas jako za-
dovoljni konferencijom jer je bilo
mnogo klijenata, i to ne samo
onih koje ve¢ imamo nego i po-
tencijalnih. Bilo je ¢ak i onih koji
nisu dobili direktan poziv, nego
su naprosto odlucili vidjeti Sto

se dogada i sudjelovati. Imam
dojam da je ovogodisnje izdanje
pro$lo veoma ugodno, da je svi-
ma bilo interesantno jer je bilo za
svakoga po nesto novo za Cuti i
nauciti. Iznimno mi je drago Sto
su svi prisutni uspjeli sudjelovati
ne samo pasivno, dakle da slusa-
juci prezentacije, nego i aktivno,
tako Sto su vlastite prijedloge
razmijenjivali s ostalim sudionici-
ma na druzenju izmedu pojedinih
predavanja. Sljededi susret plani-
ramo za listopad, i to ¢e biti nesto
vece izdanje. Razmisljamo u dva
paralelna eventa. U meduvreme-
nu planiramo i nekoliko manjih
dogadaja, u Zagrebu i drugim
dijelovima Hrvatske, ali oni ¢e
okupljati po desetak-petnaestak
klijenata. Bit e to ciljane skupine
iz razliitih poslovnih nisa.
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